心有多大，舞台就有多大
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他们是长大的一群追梦者，他们是创业路上的挥洒者与耕耘者。他们富有激情，勇于开拓，一同向未来吹起嘹亮的号角。同一个梦想将他们汇聚在一起——览珍坊商品寄售交易平台，从项目的计划到实施，一路走来，他们经历了几多坎坷，几多波折。
08年12月份，他们因为志同道合聚在了一起，机缘巧合，他们参加了长安大学首届创业大赛，第一次的参赛，几分冲动，几分懵懂，外加报名晚，准备仓促，他们最终怀着一份忐忑与悸动的心交了一份自认为还行的创业计划书，在后来看来，这份计划书从一开始就是失败的。但是那时他们并没有放弃，他们相互鼓励，互相打气，他们告诉自己，不论比赛的结果，他们要的是把这个项目策划继续做下去，做好，把项目转化实施。
无规矩不成方圆，项目的实施还得要周密的计划作依托，尤其是商业运营更需要详尽的商业计划书。计划书的完善很必须也很重要。于是，有关市场，营销，企业运营，物流配送，财务等方面的知识，他们到网上查，到图书馆泡，跟各方面的专业老师不断、深入的交流。当夜深人静大家都睡了的时候，他们还要揉揉惺忪的眼睛，继续奋斗，继续追梦，对于他们来说通宵，熬夜，没有娱乐和休息时间，都已习以为常。在他们心中，始终坚信着一个信念，就是一定要把策划做好，将来有一天把项目实施。就这样，一群市场，营销方面的业外人士，靠着梦想的激励，队友间的相互鼓励，就这么一步步蹒跚过来，从不懂到懂，从对企业运营的不了解到了解再到切身体会，实践给他们提供了学习的最好机会。
09年1月，非常幸运，他们参加了杭州市第一届“赛伯乐杯”大学生创业大赛，别人都回家高高兴兴过年了，唯独他们回家要继续做策划，就连大年初一他们都还在网上交流，探讨。在他们对专业知识的学习，补充下，在很多专业老师的悉心辅导下，经过他们不懈的努力，“览珍坊”寄售服务有限公司商业计划书内容很快充实了，最终计划书在全国800多份作品中脱颖而出，他们团队晋级全国100强（西北地区高校只有4队晋级），并于09年4月作为长安大学唯一一支代表队到杭参加答辩，并在其后的风险洽谈会上，吸引到杭州巾帼西丽服务管理有限公司投资意向。在此，他们向那些帮助过，鼓励过他们的老师们致以深深的敬意。杭州归来，结合在杭答辩时专家及企业人士给他们的建议，他们开始着手项目的转化实施。
西安创赛是览珍坊项目的又一次完善，实地运营想法的又一次推进，他们是长大挺进决赛答辩三支队伍之一。决赛答辩前，他们就接到西安道生创业投资股份有限公司董事长茅永生先生的电话邀请，邀请他们到北大街快捷商务酒店与之详述览珍坊项目的内容、市场前景、投资及回报情况，并详细询问他们的创业想法和决心，在听完他们的叙述和他们表示自己的决心后，茅先生对他们的项目给与了高度肯定，并与他们预约在西安创赛随后的风险洽谈会上正式谈判。
览珍坊项目在今年8月份开始启动计划，从网上平台的搭建到宣传再到与合作商的谈判，他们充实着，忙碌着并快乐着。九月份网站获得国家工业和信息化部的网络备案。10月份，览珍坊商品寄售交易平台正式对外公布以后，已在长大引起了学生的广泛关注，而且已有一些商家陆续入驻，现在览珍坊团队已经与一些大型电脑品牌代理，手机品牌代理，化妆品牌代理，鞋业品牌代理建立了合作关系，而服装的合作他们也正在积极的与真维斯西北发展部及其他一些品牌服装的销售部门洽谈，而且，他们也正在积极引进其他类别的商家入住。他们的目标很明确，就是由点到面，由长大开始辐射，打造西北高校最大的商品寄售交易平台。
现在他们已是一支训练有素的专业团队，团队成员已具备较为专业的市场，营销，管理，物流及经营理念，并有一些市场，物流方面的专业教授做指导，面对未来，他们要做的就是把览珍坊商业的经营做的更加正规化，更加有序化，在今后的路上，他们要联系投资商，还要找一些天使投资者给予项目运营和管理方面的更多指导，当然，他们也会不断的充实自己，不断的加强自己，让自己有资本，有能力把这个项目做好。他们需要做的还很多，但是他们绝不会退缩，他们会毅然决然的迎刃而上，把所有难题都一一解决。
览珍坊项目可行度高，风险小，市场前景好，低投入，高回报。现在网站有着强大，优良的后台操作及监管系统，各式各样物优价廉的商品，及时的客服热线，完善优质的售后服务，更有专业人士上门提货验货，电子产品更有免费的一年上门取货送修，免去消费者的一切顾虑，为消费者打造一个方便快捷的网上一体化超市。
作为一个大三的团队，他们在自身学习、工作的同时，来经营这个网站，确实是很艰辛，付出了很多。但是，团队成员团结，责任，坚强，努力，而且看到这么短时间内，网站的发展壮大，他们累并快乐着。
他们不去想能否成功，既然选择了方向，便只顾风雨兼程，他们不去想未来是平坦还是泥泞，只要众志成城，一切都在意料之中。心有多大，舞台就有多大。在未来的人生道路上，他们尽情的驰骋着……
